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❑ Nuevos relatos comerciales para aplicar en tu empresa

❑ Una calidad de relato comercial notoriamente superior. Los alumnos tienen en 
promedio una mejora del 100% de la calidad de su relato comercial. En escala 1 
a 10, saltan de 3 o 4 hasta 7 u 8, declarado por ellos mismos.

❑ El modelo de creación de relatos comerciales Power Pitch que podrás aplicar a 
otras ofertas de tu empresa.



❑ Comenzarás una nueva etapa en tu empresa. De ahora en adelante podrás crear 
relatos metodológicamente que pasarán a ser un activo de la empresa. Se los 
transferirás a los vendedores, y el talento individual lo sumarás a un estándar 
común aumentado.

❑ Facilitar y acelerar el onboarding de nuevos ejecutivos comerciales

❑ Podrías ciertamente aumentar la conversión en prospectación y en reuniones (te 
lo preguntaremos al cabo de 6 meses de terminada la escuela)

❑ Mejorar tu reputación como jefe o gerente comercial









6 sesiones online en directo de 2 horas, una vez a la semana durante 6 semanas. 
(o intensivo 3 semanas)
Fechas: por definir
Horario:  10 hrs Chile.  16 hrs España (o 14 hrs según época del año). 
Más material en video y tareas entre sesiones con compañeros.

$950.000 cl  /  €1.000 vía Paypal 
Precios con IVA incluido (factura chilena)

Llena tus datos en el siguiente link y te avisaremos para concretar tu 
inscripción.

Me interesa

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScX89DXrisS94aIUdZ0UEtqLwYeu67xaB5VaqSCjvVw4EMGCw/viewform?vc=0&c=0&w=1&flr=0


www.hectorsepulveda.net
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Sesión Objetivo Contenidos
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Imagen que contiene persona, interior, hombre, parado

Descripción generada automáticamente

https://www.youtube.com/watch?v=Z_jhMaLA1pc
https://www.youtube.com/watch?v=r_gk2p-3WJA&feature=youtu.be


Nunca me ha ido mejor en la vida y 
creo que en gran parte es por lo que 
aprendí en la Escuela de Narrativas 
Comerciales.
Hoy tengo el doble de clientes fijos y 
otros con campañas eventuales, que 
me abren puertas a nuevas 
posibilidades. Además, lo mejor de 
todo esto, es que mis servicios se 
ampliaron y eso me ha empujado a 
estudiar para especializarme más. 
Mi empresa está creciendo.

Jeannette Colombo
Directora 
COMUNICATIVA

Fue una buena decisión tomar el curso 
a principio de año y de ahí ...vengan 
ventas...
Con esta pandemia las reuniones por 
video-conferencia, permiten en poco 
tiempo "con-mover" vía una narrativa 
comercial potente.
Hemos mejorado el nivel de contactos 
en 25%. Al lograr breves minutos 
dentro de sus agendas, vamos 
ecualizando la narrativa comercial, 
que nos permite vender en 30 seg, 03 
minutos o media hora.

Jaime Bustamante
Gerente Comercial 
SORENA



Llena tus datos en el siguiente link y te avisaremos 
para concretar tu inscripción.

Me interesa

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScX89DXrisS94aIUdZ0UEtqLwYeu67xaB5VaqSCjvVw4EMGCw/viewform?vc=0&c=0&w=1&flr=0
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